
Новые маркетинговые 
инструменты на рынке 

недвижимости как способ 
повышения продаж 



Особенности микрорайона  
«Балтийская жемчужина»  

при формировании маркетинговой политики 



«Балтийская жемчужина» 
это проект у воды с богатой природой 



5 парков в окружении 



3 канала на территории, 
мосты и променадные 

набережные 



Южный берег  
Финского залива 



«Балтийская жемчужина» - 
микрорайон подлинной экологии 



Инструмент 1.  
Личное общение с 
потенциальными 

клиентами и жителями: 
мероприятия 



Презентация квартала бизнес-класса Duderhof Club  
на Санкт-Петербургском Международном Яхт-Шоу  

7-9 сентября 2017 года 



«Жемчужные субботы» - еженедельные экскурсии по 
микрорайону в сопровождении менеджера по 

продажам 



«Быстрее ветра»  
спортивный праздник  

8 июля 2017 года 



«Балтийская жемчужина» -  
это проект с развитой коммерческой  

и социальной инфраструктурой 



4 школы и 7 детских садов 



ТРЦ «Жемчужная Плаза» -  
крупнейший на юго-западе торговый центр 



Конкурс  
для наших друзей 

в социальных сетях 
«Кем я хочу стать» 



Инструмент 2.  
Максимальное количество  

каналов коммуникации 



Инструмент 3.  
Открытый диалог компании с 
жителями и потенциальными 
клиентами: социальные сети  



Инструмент 4.  
Максимально выгодные 

условия покупки: ипотека 



Инструмент 5.  
Максимально выгодные 
условия покупки: скидки 



Инструмент 6.  
Максимально выгодные 

условия покупки: рассрочка 



Инструмент 7. 
 Максимально выгодные 

условия покупки: ключи за 50% 



Инструмент 8.  
Доверие потребителей и 

высокая оценка 
профессионалами рынка: 

конкурсы и премии 



Инструмент 9. Максимально выгодные условия 
покупки: паркинг в подарок 



Инструмент 10. 
 Бонусы и привилегии для 

региональных покупателей 



Спасибо за внимание! 

Наши контакты: 
457-1-777 
bpearl.net 


